
 

Max-Eyth-Str. 35 

71088 Holzgerlingen 

 

Telefon 07031-657442 

Telefax 07031-657443 

 

www.sp-net.de 

info@sp-net.de 

Das Trainerteam 

Axel Schäfer (Dipl. Fin. u. Leasingw. VWA)

 Vertriebs-, Kommunikations-, 

 Managementtrainings; 

 Fachseminare, eLearning 

 

Andreas Köstel (Dipl. Betriebsw. FH), 

 Konzeption, Beratung,  

 eLearning 

 

Jochen Stelter 

 Vertriebstrainings, Coaching 

 

Kersten Ukatz 

 Fachseminare Bilanzanalyse 

 

Werner Stein 

 Kommunikationstrainings 

 

Andreas Klaner (Rechtsanwalt) 

 Juristische Fachseminare 

 

Hubert Blanz (Dipl. Psychologe) 

 Managementtrainings, 

 Coaching 

 

Ralph Schmidt-Mixner, 

 Fuhrparkmanagement 

 

Sowie weitere Referenten und 

Trainer nach Bedarf 

 

Seminare & TrainingsSeminare & TrainingsSeminare & TrainingsSeminare & Trainings    Wir informieren Sie gerne! 

Bemerkungen: 

Bitte senden Sie uns weitere Informationen bzw. nehmen 

Sie Kontakt zu uns auf! Wir interessieren uns für: 

Offene Seminare 

Inhouse-Seminare 

Vertriebstrainings 

Kommunikationstrainings 

Managementtrainings 

eLearing 

Name 

Adresse 

Telefon 



Fachseminare & Trainings 

Wir können viel für Sie tun 

Vor dem Hintergrund unserer jah-

relangen, praktischen Erfahrung 

bieten wir Ihnen umfassendes 

Know-how zur Personalentwick-

lung. 

Dabei 

• begleiten wir Sie in allen Fra-
gen der Personalentwick-

lung 

• stellen wir Referenten und 
Trainer mit verschiedenen 

Kompetenzen bereit 

• führen wir hausinterne Semi-
nare und Trainings für Sie 

durch, selbstverständlich 

auch mit individuellen Inhal-

ten 

• laden wir  zu offenen Semi-
naren mit ausgewählten 

Themen ein 

• betreuen wir Sie und Ihre 
Mitarbeiterinnen und Mitar-

beiter auch nach Semina-

ren durch eBooks, Newslet-

ter, Hotline-Service und wei-

tere Maßnahmen. 

Themenspektrum* 

Fachseminare 

Leasing 

Vertriebstraining Kommunikationstraining 

Finanzierung, Factoring 

Fuhrparkmanagement 

Leistungsspektrum 

Betriebswirtschaftslehre 

Bilanzierung (auch IFRS) 

Bilanzanalyse (auch IFRS) 

Bonitätsprüfung 

Mahnwesen /Insolvenz 

Managementtraining 

Verkaufspraxis 

Vertriebsperformance 

Komplexe Projekte 

Kundenbindung 

Bilanzbewertung 

Servicestandards 

Workshops 

Präsentationstechniken 

Moderation 

Rhetorik 

Pers. Arbeitstechniken 

Körpersprache 

Personalführung 

Personalgespräche 

Stress- und Konfliktmgmt 

Coaching 

Coaching 

          Analyse           Beratung           Konzeption           Organisation           Maßnahme           Evaluation 
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